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LES PRINCIPAUX BESOINS DES PME ET ETI EN MATIERE D’EXPORT

Pour 71 % une 

bonne connaissance du 
ou des marchés visés

RAPPORT 
PERSONNALISE

69 % veulent des 

informations sur la 
réglementation locale et 

son évolution

Conseils, 
données et des 

infographies

ANALYSE ET 
PRESENTATION 

DU RAPPORT PAR 
DES EXPERTS

SOURCES 
FIABLES

58 % ont besoin 

d’information les 
partenaires locaux et 

les offres locales

EVALUATION DE LA 
TAILLE DU MARCHE

COMBINAISON 
UNIQUE DE 
DONNEES 
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Source : Bilan Export des PME et ETI 2019 BPI France



Market Ranking
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Développez votre activité 
internationale en toute 
confiance. 

Trouvez et suivez de nouveaux 
marchés d’exportation grâce à 
des rapports personnalisés.



Des rapports personnalisés

4

RANKING

Étude et aide à la décision 
pour une stratégie export 

gagnante

DONNÉES MARCHE

Analyse des données des 
différents marchés, 

identification de tendances

ECONOMIE

Étude la santé économique 
générale des pays



Des rapports personnalisés
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ACCÈS AU MARCHÉ

Identification des pays les plus accessibles 
(droits de douane, facilité d’accès)

SOCIAL MEDIA

Analyse des réseaux sociaux pour les 
produits et les concurrents

CULTURAL DATA

Conseils sur la compatibilité et les 
différences culturelles


